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Esta carreira € das que mais téem vagas de emprego no mercado! O profissional de vendas e responsavel por identificar opor-
tunidades de mercado, prospectar novos clientes, criar estrategias de venda, analisar e negociar contratos, realizar o fecha-
mento de vendas e manter um relacionamento constante com os clientes. Sao habilidades fundamentais para quem quer
trabalhar na area comercial de empresas. O curso tambéem abordara tecnicas de marketing e softwares de vendas.

Carga horaria: 1020 horas
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